Ecole de Management de Normandie
Programme HEC — Entrepreneurs
Diplémé d’'un Master 2 Audit Finance en 2010

Ecole Pratique de Commerce de Marseille (Formation en alternance)
BTS de Gestion PME-PMI chez « Amandine » Patissier - Chocolatier

Kaviari — Caviar, saumon fumé et produits fins

Responsable commercial — Sud-Est et Grand Sud-Ouest
- Développement commercial entre 2016 et 2017 + 40 points de CA
Actions auprés des hotels, restaurants, revendeurs spécialisés et grossistes

Lindt & Springli - Chocolatier Suisse

Commercial — Région Ouest
- Ventes en grande distribution (gestion des stocks, commandes, négociations
annuelles ; réalisation de mises en avant, réimplantations) + 25 points de CA

Distriplus — Force de vente supplétive

Chef de Secteur Procter & Gamble - Région Sud Est
- Augmentation du nombre de produits et des parts de linéaires des marques Ariel,
Gillette, Oral B chez plus de 200 revendeurs + 22.6 points

Crédit Agricole Alpes Provence

Attaché Commercial - Marseille
- Service client, entretiens de vente, application des procédures/conformité, gestion
des plannings, apport d’'un placement de 900K€

Hermeés Conseil - Gestion de Patrimoine

Agent Commercial — Sud Est
- Désigné meilleur consultant junior sur le second semestre 2010
Commercialisation de produits immobiliers et financiers (FCPI, AV, SOFICA).

BMW Financial Services France - Financement, assurance, entretien

Assistant du Directeur Commercial et Marketing — lle de France

- Elaboration un outil Excel de controle de la rentabilité des conventions
commerciales de 150 distributeurs. Amélioration et fusion de matrices Excel (en
aide au responsable Risques) en lien avec le responsable IT

Membre de I'équipe de Rugby et de l'association du Bureau des Arts de 'EM
Normandie (idée du renouvellement de I'événement majeur)

- Maitrise des logiciels Word, Excel, Access et Power Point ; notions VBA
- Anglais : Bon niveau, écrit et oral (TOEIC : 725)

- L’Economie, le sport et la culture


mailto:tournead@gmail.com

